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2021年年⾼高净值⼈人群财富报告

• 对⾼高净值和超⾼高净值⼈人⼠士的财富⾏行行为的战略略⻅见
解研究。

• 按年年龄、性别、职业、财务状况和⻛风险态度对
受访者进⾏行行分析。

• 涵盖11个主要的国际市场，数千名⾼高净值⼈人⼠士
和超⾼高净值⼈人⼠士。

报告适⽤用对象

财富管理理机构、私⼈人银⾏行行、保险、信⽤用卡机构、投资经纪公司的
公司⾼高管和客户洞洞察⾼高级经理理⼈人员，以⾼高净值和超⾼高净值客户为

重点服务对象。

报告主要涵盖内容

助您洞察高净值和超高净值客户的珍贵指南

⾼高净值 vs 超⾼高净
值细分市场 财务期望、需求和⼼心态

新冠疫情与
财务⾏行行为

⾸首选的沟通渠道
对可持续发展、慈善事
业、利利基资产的偏好 ⾦金金融品牌排名
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涵盖所有市场的200多个⾦金金融服务品牌排名

§ 他们在投资，⻛风险状况和财务⽬目标⽅方⾯面有什什么⻅见解？

§ 他们是否使⽤用财务顾问进⾏行行投资？为什什么？

§ 他们如何分配财富，新冠疫情改变了了它吗？

§ 他们是否要替换现有的⾦金金融服务提供商？

§ 在选择新的⾦金金融品牌时，他们认为什什么是重要的？

§ 他们拥有什什么信⽤用卡？ 哪些福利利和好处与他们最相关？

§ 他们购买了了什什么保险，他们多久重新审视⼀一次保险计划？

§ 在数字服务与⾯面对⾯面服务⽅方⾯面，他们有何偏好？

§ 他们如何研究新的⾦金金融产品和服务？

§ 他们的退休计划是什什么？

§ 可持续投资对他们有多重要？

§ 他们是否拥有另类投资或利利基投资资产？或对此感兴趣？

该报告包含的部分话题：
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市场 采访样本

中国⼤大陆 500
中国香港 300
新加坡 300
台湾 300
⽇日本 300
韩国 300
印度 300

印度尼⻄西亚 300
澳⼤大利利亚 300
美国 500
英国 300
阿联酋 300

• ⾼高净值⼈人群HNWI = 在⾦金金融机构⾥里里存储或可供投资的资⾦金金超过100万美元。
• 以上价格为美元，⽀支持⼈人⺠民币付款，不不含税，可开具当地发票

报告订阅价格和覆盖的市场
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这份报告由我们的富裕⼈人⼠士和⾼高净值⼈人⼠士的专有社群⽀支持
完成。
LuxeTalk是⼀一个封闭的、独家的奢侈品消费者洞洞察社群，
成员乐于分享⾃自⼰己对财富和奢侈品的看法，以换取现⾦金金、
奖品或对⾃自⼰己所钟爱的慈善机构的捐款等回报。

LUXE TALK
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